
COME INVESTIRE OGGI IL TUO 
PATRIMONIO

Tutto quello che devi sapere



Due parole su di noi



CHI SIAMO



IL TEAM E LE SEDI OPERATIVE



Scopri che investitore sei



Il TEST PER CONOSCERTI 
FINANZIARIAMENTE MEGLIO



CHE RAZZA DI INVESTITORE SEI?



CHE RAZZA DI INVESTITORE SEI?



UN INVESTIMENTO VA BENE PER 
TE SE



ORIZZONTE TEMPORALE



SITUAZIONE ECONOMICA E 
FINANZIARIA



CONOSCENZA ED ESPERIENZA IN 
MATERIA DI INVESTIMENTI



PROPENSIONE AL RISCHIO



Scopri che investitore sei



Le trappole per l’investitore



Il piccolo risparmiatore si comporta in 
maniera emotiva e per meglio tutelarlo 
occorre anche capirne la psicologia e la 
componente irrazionale.

Se sceglie il fai-da-te, si cala nel ruolo di 
trader  ma poi si fa prendere dalla pigrizia 
se deve leggere documenti, contratti e 
report o se deve confrontarsi con i 
consulenti. 

Finisce così per applicare regole 
approssimative  e si affida ad intuizioni ed 
emotività.



Seat Pagine Gialle 0.0239 18.01.2012  deve salire del 35916% 
per tornare all’ultimo prezzo di carico -549.378,00 euro

L’ AVVERSIONE ALLE PERDITE



“Trenta anni da cassettista mi hanno insegnato a saper 
attendere. 

Quando vedo il segno rosso sul conto titoli 
non mi preoccupo perché la perdita è solo virtuale. 

Basta aspettare tempi migliori. 

Vendere in perdita non ha senso. 
Se uno ha comprato titoli solidi e con buoni fondamentali 

alla lunga non può perdere. 
Le buone azioni non deludono mai”. 

MA SE ATTENDO PRIMA O POI 
RECUPERA…



QUANTO DEVE RISALIRE PER 
RECUPERARE



FORSE IL CASSETTISTA HA RAGIONE, MA 
L’ATTESA PUO’ ESSERE LUNGHISSIMA…



L’INVESTITORE ENTRA SPESSO NEL 
MOMENTO SBAGLIATO



MUOVERSI IN BASE ALL’ISTINTO E AL 
BUON SENSO NON SEMBRA UNA 

GENIALATA



1. Media il prezzo di carico
2. Fa il cassettista a oltranza
3. Pensa che la Borsa nel lungo 

periodo sale sempre
4. Pensa che basti diversificare
5. Punta sui temi “di moda” 
6. Investe guardando al passato
7. Movimenta in continuazione 
8. Non riesce a stare fermo
9. Si affida all’esperto della porta 

accanto
10. Opera senza strategia (soprattutto 

di uscita)

PERCHE’ LA MAGGIOR PARTE DEI 
RISPARMIATORI PERDE?



 CONCLUSIONI PRIMA PARTE



Come scegliere gli strumenti 
finanziari



LE AZIONI



LE OBBLIGAZIONI



FONDI AZIONARI



FONDI OBBLIGAZIONARI



GLI ETF



ETC



LE OBBLIGAZIONI AD ALTO 
RENDIMENTO



  
 PRODOTTI MALEDETTAMENTE 

INGANNEVOLI



CHE TIPO QUESTO INVESTITORE!



1 Tutti pazzi per i fondi a 
cedola



                     
                  

              

L’alber
o delle 
cedole









2 Il fondo chiuso che rende 
dal 6 al 9%



LA DESCRIZIONE DEL PRODOTTO 
INVIATA AL CLIENTE



LA DESCRIZIONE DEL PRODOTTO 
INVIATA AL CLIENTE



UN’INFORMAZIONE INCOMPLETA E 
FUORVIANTE!

Regola numero 1

Quando vi propongono un prodotto finanziario, non prendete mai in 
considerazione i documenti in cui c’è scritto “ad uso esclusivo del 
private banker”. 

Purtroppo è molto diffuso l’andazzo da parte di molti intermediari e 
dei loro consulenti abilitati all’offerta fuori sede di far vedere ai clienti 
questi documenti e basare la trattativa su queste “presentazioni 
delle meraviglie”.



LE REGOLE AUREE PRIMA DI DIRE SI’, 
LO SOTTOSCRIVO 

1) chiedete sempre di poter leggere il prospetto informativo o il 
documento di offerta o il regolamento di gestione di un prodotto: in 
questi documenti (che sono quelli che valgono!)i rischi sono scritti tutti e se 
qualcosa andrà storto voi avete accettato tutte le clausole contenute nel 
prospetto o documento informativo e non nelle slide di presentazione ad uso 
esclusivo del private banker

2) vendere prodotti finanziari è un business per chi viene pagato a 
retrocessione sui prodotti collocati: chiedete sempre che vi sia consegnato il 
documento che fa una stima dei costi e oneri dei prodotti che vi consigliano. 
Almeno potete confrontarli con delle alternative e soprattutto sapere 
esattamente quanto costa quello che vi viene offerto (e che sarà sottratto dal 
vostro capitale)

3) Non ci sono prodotti che offrono rendimenti fuori mercato senza correre 
rischi

4) Valutate sempre in caso di “peggior scenario”, ovvero se di quei soldi avete 
bisogno, se potete liquidare l’investimento e con quali tempi e penalizzazioni. 
Rifuggite da qualsiasi investimento che non sia liquidabile: è come dare le chiavi 
di casa vostra a qualcun altro.



  
 10 SITI FINANZIARI DA METTERE NEI 

PREFERITI



DA METTERE NEI PREFERITI



DA METTERE NEI PREFERITI



IL NOSTRO PREFERITO

https://soldiexpert.com/moneyr
eport/



Come scegliere un 
consulente finanziario 



MA QUANTO MI COSTI?



FACCIAMO UN CONFRONTO 
ALL’AMERICANA



 IL CONFRONTO CONTINUA…



 



UN BUON CONSULENTE È QUELLO CHE TI PARLA 
PRIMA DEI RISCHI (E DEI COSTI) PIUTTOSTO CHE 
DEI RENDIMENTI



ANCHE VASCO CI E’ CASCATO…









LE BANCHE, VOGLIA 0 DI 
TRASPARENZA









COME E’ PAGATO IL TUO CONSULENTE?



VENGHINO SIGNORI VENGHINO



CHE TIPO DI CONSULENZA PRESTA?



MORTA TUA, VITA MIA…

“più il risparmiatore rischia o 
sottoscrive prodotti infarciti 
di costi più l’intermediario 
guadagna tramite 
commissioni di 
sottoscrizione, gestione, 
negoziazione, uscita…..”



TOSATI A SUON DI COMMISSIONI



QUELLO CHE PASSA IL CONVENTO…

“Ogni cliente può ottenere 
un'auto colorata di qualunque 
colore desideri, purché sia 
nero”

Henry Ford



PER PROTEGGERSI DAI RIBASSI BASTA 
DIVERSIFICARE? NEL BREVE NO!



EXIT STRATEGY? SÌ, GRAZIE!
MA PERCHE’ NESSUNO TE LA 

CONSIGLIA?

• Nell’industria classica del risparmio 
gestito non vi è molta considerazione 
per uscire dai mercati durante le fasi 
“orso” e la strategia della 
diversificazione ha dimostrato nel 
lungo periodo di avere effetti molto 
mitigati. 

• In altre parole è spesso più trucco che 
sostanza…



Un portafoglio deve saper 
reagire alle fasi ribassiste del 
mercato mantenendo in 
posizione i titoli che possono 
andare controtendenza e 
diminuendo il peso 
percentuale della parte 
investita. 
Il CASH generato corrisponde 
a quella percentuale del 
portafoglio che rimane 
sicura, inalterata a 
prescindere dalle oscillazioni 
del mercato 

LA CORRETTA GESTIONE DELLA 
LIQUIDITA’. E PERCHE’ MOLTI NON LA 

FANNO



Nel lungo periodo 
occorre 
necessariamente 
adottare una 
strategia che 
permetta di ridurre la 
volatilità del 
portafoglio, ovvero 
guadagnare nelle 
tendenze ascendenti 
di mercato e ridurre 
le perdite in quelle 
discendenti

ADATTARSI ALLA TENDENZA. 
E PERCHE’ IL TUO CONSULENTE NON 

LO FA



CERCATE LA DIFFERENZA

Molti risparmiatori non sanno distinguere 
tra buoni e cattivi consigli di investimento 

fra bravi consulenti finanziari e millantatori!



I 3 RAMI DELL’ALBO DEI CONSULENTI

Consulenza su base NON 
INDIPENDENTE

1. CONSULENTI ABILITATI OFFERTA 
FUORI SEDE

Consulenza su base INDIPENDENTE
2. CONSULENTI AUTONOMI
3. SOCIETÀ DI CONSULENZA 

FINANZIARIA





I MUST HAVE del CONSULENTE

1. Indipendenza totale e ottimo track record
2. Visione globale mercati e strumenti di investimento
3. Strategia/E attivE (no solo “compra, tieni e spera”)
4. Non solo cosa ma quando (il timing)
5. Salvaguardare il patrimonio del cliente in mercati al 

ribasso (avere anche una exit strategy)



Liquido, solido, gassoso. 
Come investire con 
lungimiranza il tuo 

patrimonio



LA «MATTONITE» DEGLI ITALIANI



LA LUNGA ASCESA 
DELL’IMMOBILIARE



CUI  
PRODEST?



IN 1000 COMUNI 0 VENDITE



PER I FIGLI MEGLIO UN TETTO SOPRA 
LA TESTA O LE ALI PER VOLARE?



- - MATTONE + ISTRUZIONE
- Genitori business angel dei figli



GLI ITALIANI E LA SINDROME DELLO 
SCOIATTOLO 1300 MILIARDI 

SUI CONTI CORRENTI



L’INFLAZIONE ERODE I RISPARMI



SFIDE SEMPRE PIU’ IMPORTANTI: 
QUOTA 400 MILA EURO



IL TESORETTO IN PENSIONE



LA CHIMICA DI UN BUON 
PATRIMONIO

LIQUIDI
SOLIDI

GASSOSI



DIAMO “GAS” AL PORTAFOGLIO



LE AZIONI: COME TE NESSUNO MAI



I MERCATI NON SONO FACILI 
E NON RESTITUISCONO RENDIMENTI 

COSTANTI



INVESTIRE NON E’ UNA PASSEGGIATA



CHI INVESTE SOFFRE



2/3INVESTIRE SENZA SOFFRIRE



I servizi che offriamo



IN UN MONDO SEMPRE 
PIU’ RICCO DI 
INFORMAZIONI DOVE 
PARADOSSALMENTE 
DIVENTA SEMPRE PIU’ 
DIFFICILE PRENDERE 
DECISIONI LA NOSTRA 
STRATEGIA E’:

1) DIFENDERE IL PATRIMONIO DAGLI SHOCK IN UN MONDO 
CHE CAMBIA SEMPRE PIU’

2) INCREMENTARE IL PATRIMONIO DI PARTENZA NEL TEMPO 
PRENDENDOSI RISCHI CONTROLLATI

3) ADATTARSI AI MERCATI (E ALLE MAPPE) CHE CAMBIANO E 
PER QUESTO OCCORRE AVERE REGOLE E UNA STRATEGIA 
SUFFICIENTEMENTE FLESSIBILE



STRUMENTI MONITORATI



3 servizi: PORTAFOGLI TEMATICI



3 servizi: CONSULENZA SU 
MISURA



3 servizi: ESIGENZE COMPLESSE



UFFICIO STUDI INTERNO



IL NOSTRO CAPITALE UMANO 
(E NON SOLO)



ASSISTENZA NO STOP 800 03 15 
88

SMS, EMAIL, CANALI SOCIAL



La nostra strategia



Investire senza una strategia è 
sempre più rischioso perché….

• I mercati finanziari sono diventati sempre più 
complessi e fuori controllo;

• Anche gli investimenti “sicuri” sono sempre 
meno “sicuri” ed è bene tenerne conto;

• In un simile scenario la peggiore cosa che un 
investitore può fare è “fissarsi” su un’idea o 
fidarsi di qualsiasi previsione a senso unico;

• O si è flessibili o si rischia di essere sbranati e 
per questo motivo la nostra strategia 
consigliata è….



LA NOSTRA STRATEGIA DI 
INVESTIMENTO



IL MONDO CAMBIA



MERCATI SEMPRE PIU’ VELOCI



AMAZON…NEL 1999



AMAZON OGGI, SEDE DI SEATTLE



PERCHE’ OGGI NON SERVE PIU’ SOLO 
DIVERSIFICARE GLI STRUMENTI E GLI 

ASSET MA ANCHE LE STRATEGIE…



LA NOSTRA STRATEGIA DI 
INVESTIMENTO

1.ESSERE FLESSIBILI CONVIENE

2.USCIRE IN PERDITA NON E’ 
PECCATO

3.TAKE PROFIT, NO GRAZIE

4. EXIT STRATEGY, YES WE HAVE



I 
VALO
RI SU 
CUI CI 
BASIA
MO

I NOSTRI 
 VALORI



FAI UN CHECK UP GRATUITO 
DEI TUOI INVESTIMENTI



Come contattarci



CONTATTACI E PRENOTA UNA 
CONSULENZA GRATUITA DI 30 

MINUTI
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